BIOwelt

Das Wirtschaftsmagazin fiir den gesamten Biomarkt

MANAGEMENT « Moderne Kéltetechnik senkt nicht nur das Thermometer, sondern auch die Klima-
und Umweltbelastung. Im Naturkost-Fachhandel spielt das vielfach nur eine untergeordnete Rolle.

Das soll sich nun andern.

Was machen mit zehn alteren Kihl-
truhen ohne Kiltemittel, 15 Metern
offener Mopro-Kithlung sowie zum
Teil kaputten Kithlschrinken? Richtig,
einen neuen Bio-Markt eroffnen! Wie
das gehen kann, zeigt Toralf Matthéus,
Inhaber eines kleinen Bio-Ladens in
Rostock Warnemiinde. Mitten im
Zentrum 6ffneten sich im August
2019 in den Raumlichkeiten eines ehe-
maligen CAP-Marktes erstmals die
Tiiren seines zweiten Standortes. Die
Fliche: gut 400 Quadratmeter. Die
vorhandene Kiltetechnik reaktivierte
Matthius kurzerhand. Kihlschrinke
und Truhen lief3 er teilweise reparieren
und mit Ersatzteilen versorgen. Die
ehemals offene Mopro-Kithlung
bekam Glastiiren. Rund 16.000 Euro
investierte er insgesamt. ,,Es ist letzt-
lich immer auch eine Frage des Geld-
beutels®, erklirt der Unternchmer.
Das notwendige Kapital fiir komplett
neue Gewerbe-Kithltechnik mit
natiirlichem Kiltemittel hitte et nicht

aufbtingen kénnen, so Matthdus. Er
entschied sich daher fiir die Bestands-
anlage und lieB, auch mit Blick auf die
Lebensdauer der Gerite und die Res-
sourceneffizienz, das synthetische |
Kiltemittel R404a mit hohem Treib- !
hauspotenzial wieder auffiillen. Eine
Entscheidung, mit der er in der Bran-
che nicht alleine dasteht.

Bestand optimieren. Der studierte |
Umweltschutz-Ingenieur ist mit sei- :
nem verhiltnismiBig kostengiinstigen |
Mittelweg zufrieden — auch wenn er
dabei ohne Frage Abstriche im Ver- :
gleich zur neusten verfiigbaren Tech-
nologie machen muss. ,,Allein die
Verglasung der Mopro-Kiihlung trigt
jedoch wesentlich zur Verringerung
des Energieverbrauchs bei®, so Mat-
thius. Gemeinsam mit dem mecklen-
burgischen Kailtetechnik-Spezialisten
Pommernkilte entwickelte er das
Konzept zur Aufwertung und Weiter-
nutzung der bestechenden Technik. :

,,Pommernkilte beriet mich umfang-
reich zu Energie- und Kosteneffizienz
é‘verschiedencr MaBnahmen und tiet
. mir explizit zu Reparatur und Weiter-

nutzung®, berichtet Matthdus. Auch
fur seinen nur etwa 80 Quadratmeter

- groBen Warnemiinder Laden plant er

bereits kleinere MaBnahmen, um die
bestehende Technik zu optimieren.

: Denn: Bezahlbar muss es sein. So wie

Matthéus geht es vielen seiner Kollegen
im Lebensmittelhandel — gerade wenn

¢ die Verkaufsflichen eher klein sind.

- Handlungsbedarf. Diec Themen
- Kihlung und Kiltetechnik spielen im
Lebensmittelhandel eine wichtige
- Rolle. Das weil auch Dr. Matthias
¢ Schmitt, Geschiftsfihrer des Bundes-
. innungsverbandes des Deutschen
- Kilteanlagenbauerhandwerks (BIV).
- Insbesondere im flichenmiBig eher
¢ kleineren Naturkost-Fachhandel mit
oftmals noch inhabergefithrten Orga-
. nisationsstrukturen sicht er verstarkten



Handlungsbedarf. ,,Das Thema Kilte
ist hier eher ein Randthema. Insbe-
sondere in kleinen Strukturen bleibt
oft kaum Zeit, sich mit technischen
Details auseinanderzusetzen®, so
Schmitt. Letztlich fihre das jedoch zu
einer paradoxen Situation: ,,Gerade
dort, wo die Produkte extrem nach-
haltig sind, werden oft noch alte
Schitzchen mit veralteten Kaltemit- |
teln und zum Teil grauenhaften Ener-

gieeffizienzwerten betrieben."

im Naturkostfachhandel. Dass '
dies nicht blof Schmitts persénlicher
Eindruck als Verbands-Geschiftsfiih-
rer ist, zeigt auch das EU-finanzierte
Projekt ,,Refrigerants, Naturally! For
LIFE“ (RefNat4LIFE), bei dem BIV
und der Bundesverband Naturwaren !
Naturkost (BNN) Projektpartner :
sind. Im Rahmen einer gezielten
Online-Umfrage richtete sich das Pro- |
jekt Ende 2019 auch an den deutschen
Naturkostfachhandel. Dabei ging es
darum herauszufinden, wie es um den
Wissensstand der Bio-Laden-Betrei-
ber steht, welche Kilte-, Klima- und
Wirmepumpensysteme eingesetzt
werden und worauf kunftige Investi-
tionsentscheidungen basieren. Hinter-
grund des Projekts sind die konkreten
Ziele der EU zum Klimaschutz. So
formuliert beispielsweise die F-Gas-
Verotdnung Zielvorgaben fiir den
Bereich der fluorierten Kaltemittel und
betrifft ganz konkret auch Ladenbe-

treiber im Lebensmittelhandel.

Luft nach oben. Mit cinem Anteil
von rund 45 Prozent am Gesamt- |
Energieverbrauch sei die Kiltetechnik
im Lebensmittelhandel der grofite
einzelne Energieverbraucher, so
RefNat4LIFE-Projektleiterin Britta
Pitzold vom Umweltberatungsunter-
nehmen HEAT. Dabei hitten kleine
Lebensmittelmirkte relativ gesehen
cinen hoheren Energieverbrauch als
grofle. Erste Ergebnisse der durch-
gefuhrten Marktstudie zeigten, dass
unabhingig gefithrte Geschifte in
Bezug auf klimafreundliche Lésungen
— wie zum Beispiel energieeffiziente
Gerite oder naturliche Kaltemittel !
— gleich vor mehreren Herausforde-
rungen stiinden. ,,Dazu gehdren hau-
fig begrenzte finanzielle Kapazititen,
aber auch begrenztes technisches
Wissen, fehlende Organisationsstruk-
turen sowie in der Regel eine hohe 1

. Abhingigkeit von lokalen Kiltefach-
firmen und Geriteanbietern®, sagt
Pitzold. Insgesamt habe die Befra-
. gung einen groBen Bedarf an grund-
. legenden Informationen und mégli-
chen Losungen, einschlieBlich
fundierter Kostenberechnungen und
Finanzierungsoptionen, sichtbar wer-
¢ den lassen. Technisch gebe es gerade
fur kleine Ladenkategorien noch deut-
- lich Luft nach oben. Beispielsweise
durch den Einsatz energieeffizienter
und klimafreundlicher Getrite, deren
. regelmiBiger Wartung sowie durch
MaBnahmen der Warmertickgewin-
nung bei zentralisierten Kilteanlagen.
- Laut Umfrage kommen gerade in
. Deutschland in dieser GroBenord-
- nung iiberwiegend steckerfertige
Gerite zum Einsatz.

Innovative Technik. Steckerfertige
Einzelmdbel oder wenig flexible Ver-
bundanlage? So lautete bislang die
|| grundlegende Systemfrage. Kilte-
technik-Hersteller Epta bietet mit
sogenannten Integral-Kithimobeln
nun eine Alternative, die Vorteile bei-
der Systeme verbinden soll. ,,Bei unse-
ren Integral-IKihlmobeln wird die
| Abwirme mittels luft- oder wasserge-
kiihltem Verflissiger aus dem Markt

geleitet, wodurch dort bis zu 85 Pro-
zent weniger Wirme entsteht. Im
Winter lisst sich genau diese Abwirme
wiederum zum Heizen nutzen®,
erklirt Joachim Dallinger, Leiter Pro-
duktmanagement und Marketing bei
Epta Deutschland. Betrieben werden
die Integral-Kithlmobel mit Propan.
Da alle Komponenten, wie Kompres-
sor und elektrische Bauteile, im Sockel

des Gerites Platz finden, konne das
Kihlmobel schnell und flexibel ins-
talliert werden, so Dallinger. Hind-
lern rit der gelernte Kiltebaumeister
— der auf mehr als 30 Jahre Erfahrung
im Bereich der gewerblichen Kilte-
technik zurlckblickt — den Einsatz
natiirlicher Kéltemittel wie CO, und
Propan. AuBerdem sollten sie
geschlossene Kithimébel verwenden,
da sie deutlich weniger Energie bend-
tigten. Neben den rein technischen
Aspekten sieht Dallinger noch eine
weiteres wichtiges Thema: die Gestal-
tung der Verkaufsraume. Zum Epta-
Sortiment zihlten daher auch spezi-
elle Kithlmébel fir Bio-Mirkte und
Naturkostfachhindlet, die durch ihre
Holzoptik den natiirlichen Charakter
der Produkte widerspiegelten, so
Dallinger.

Kempakte Verbundanlagen. Auch
die Dresdner Firma Compact Kilte-
technik GmbH entwickelt technische
Losungen fiir die Lebensmittel- und
Gewerbekiihlung und setzt dabei auf
zukunftsfihige und energieeffiziente
Verbundanlagen. Fir kleinere Markt-
groBen empfiehlt Personal- und Mar-
ketingleiterin Annett Gregor COZ-Anla—
gen der Carbo-Serie. Wenn es darum
gehe, Waren auf nur ein Temperaturni-
veau zu kithlen, sei die Carbo-Box die
erste Wahl, so Gregor. ,,Die kompakte
Kompletteinheit im wetterfesten
Gehiuse, bestehend aus Verdichter,
Gaskiihler und Steuerung, ist mit ver-
schiedenen Kiithimobeln unterschiedli-
cher Herstellet kombinierbar. Durch die
Aufstellung im Freien bleiben Warme-
abgabe und Gerduschemissionen

Refrigerants,

Nai;uraliy!
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« @-Stromverbrauch pro Jahr: 317 kWh/qm
« Anteil des Stromverbrauchs am Gesamtenergieverbrauch: 79%
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* Basis der Studie: 66 Handelskerten,
> 42.000 Filialen, > 60 Mio. gm
VKF (Food und Nonfood). Die
ausgewiihlten Angaben beziehen sich
ausschliefSlich auf den Food-Bereich.
Die Stichprobengrifie fiir die

Jjeweiligen Fragestellungen variiert.

** Das Treibhauspotenzial
(Global Warming Potential,
GWP) oder CO Aquivalent ist
die MafSzahl fiir den relativen
Beitrag einer chemischen
Verbindung zum Treibhauseffekt.
Das Treibhauspotenzial von
Kohlenstoffdioxid bildet mit dem
Wert 1 die Referenzgrifie.
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auBlerhalb des Gebidudes®, erklirt
Gregor. Erhiltlich sei die Carbo-Box
in drei LeistungsgroBen zwischen
zehn und 20 kW Kilteleistung —
sowohl fir Tiefkihl- als auch Noz-
malkiihlanwendungen. ,,Wird mehr
Leistung und Flexibilitit bendtigt,
kommt die Carbo-Line Serie zum Ein-
satz. Die Verbundanlagen mit integ-
rierter Boosterverschaltung eignen
sich fiir Verkaufsflichen bis 800 Qua-
dratmeter. Es kénnen Tief- und Not-
malkihlung gleichzeitig angeschlos-
sen und betrieben werden. Ganz
gleich ob Kiihlriume, Kihlmé&bel

Tiefkithlung Normalkithlung

oder Theken®, erklirt Gregor. Der
Leistungsbereich liege in der Tiefkiih-
lung bis sieben kW und in der Normal-
kithlung bis 40 kW. Im Gegensatz zur
kleineren Carbo-Box lasse sich bei der
Catbo-Line zudem eine Warmertick-
gewinnung integrieren, um zusitzlich
Energie und Heizkosten zu sparen.

Mangel an Know-how. Technische
Losungen gibt es also —und die Viel-
falt ist durchaus enorm. Das grofite

) Problem sei jedoch das Informations-

defizit, findet Hans-Josef Brzukalla
vom Bundesverband Naturkost
Naturwaren (BNN). ,,Die notwendige
Technik ist kein zentraler Punkt in den
Kopfen vieler Hindler. Das gilt nicht
nut fir den Naturkostbereich, der im
RefNat4LIFE-Projekt stellvertretend
fir den vielfiltigen, kleinen, selbst-
stindigen Lebensmittelhandel steht*,
erklirt er, AuBerdem werde die regel-
mifige Wartung der Gerite hdufig
vernachldssigt, bemangelt Brzukalla.
Allerdings sei Fachhandel nicht gleich
Fachhandel. So miisse man kleine
Geschifte von Bio-Filialisten unter-
scheiden. Die groBlen Unternehmen
hitten im Regelfall eigene Technik-
Experten und seien verhiltnismaBig
gut aufgestellt. Ganz anders hingegen
sehe die Situation im nicht-filialisier-
ten Handel aus. Kinftig wolle der
BNN das Thema stirker beleuchten



und gezielt Hilfestellung leisten. Die
Unterstiitzung des Projekts RefNat-
4LIFE setze genau da an, so
Brzukalla.

Vielfalt als Herausforderung.
Auch Annett Gregor vom Kiltetech-
nik-Hersteller Compact beobachtet
eine gewisse Unsicherheit — insbeson-
dere bei der Auswahl eines geeigneten
Kiltemittels. ,,Gab es vor cinigen Jah-
ren noch ein bis zwei Varianten, die als
Kiltemittel in Frage kamen, so kann
heute aus einer Flut an Moglichkeiten
gewihlt werden. Dabei den Uberblick
zu behalten und die richtigen Entschei-
dungen zu treffen, fillt Betreibern und
auch Anlagenbauern oftmals schwer®,
so ihr Eindruck. Welches Kiltemittel
oder welche Anlagentechnik ist fiir den
jeweiligen Anwendungsfall die beste
Wahl? Dazu miissten verschiedene Fak-
toren, wie die Aufstellbedingungen, die
Effizienz der Technik, die Investitions-
kosten, die Servicemdglichkeiten, aber
auch das etwaige Gefahrenpotenzial
genau abgewogen werden, beschreibt
Gregor die Herausforderung. Fir die
Anwender spielten zudem verfiigbare
Fordermittel fiir den Einsatz umwelt-
freundlicher Anlagentechnik eine
entscheidende Rolle. Immerhin sei
neue, langlebige und effiziente Kil-
tetechnik zum Teil mit recht hohen
Investitionskosten verbunden. Daher
vermittelt Compact Kiltetechnik
auch entsprechende Forderberatung
fir Unternehmen.

Sparen mit Second Hand? Neben
dem Argument der Ressourceneffizi-
enz lockt gebrauchte Technik mit ver-
hiltnismaBig niedrigen Preisen. BNN-
Mitarbeiter Brzukalla empfiehlt jedoch

bei Gebrauchtgeriten neben den
Anschaffungs- auch die Lebenszyklus-

kosten in den Blick zu nehmen. ,,Die

Gerate mit fluorierten Gasen. Sie

Brzukalla weiter. Der weitaus groBere |
Kostenteil verstecke sich hinter Repa- -
raturen, Leckagen, Wartungen und
Recycling, So gesehen rechneten sich
hohere Investition meist schnell. :
Zudem biete die neue Technik erheb-
liches Einsparpotenzial — sowohl mit :
Blick auf den Energieverbrauch und '
damit verbundenen niedrigeren, indi-
rekten Emissionen, als auch auf die
Gesamtlebenszykluskosten. ,,30 bis 50
Prozent Energiekosteneinsparung sind
eher die Regel als die Ausnahme®, sagt
Brzukalla. Der Handel mit Gebraucht-
geriten hingegen sei eine grof3e Black :
Box. ,,Er ist nicht selten ein Einfallstor
fiir alte, wenig energieeffiziente Gerite *
mit hohen Kosten tiber die Restlebens-
dauer.” Jedoch sei der Weiterbetrieb
von Bestandsgeriten nicht per se zu -
verteufeln. Neu oder gebraucht, das sei
stets eine komplexe und vor allem indi-
viduelle Abwigung, Keinen Spielraum
fur Abwigungen hingegen sieht der
BNN-Experte bei der Anschaffung |
von Neugeriten. Fir die Auswahl des
Kaltemittels gelte in jedem Fall: , Natiir- 3

lich muss es seinl“

der Dinge sein.*

BlOwelt, 01.01.2021

Auch wenn
gebrauchte Ausstattungen mit natiirli-
chen Kiltemitteln (N-Gas) zurzeit .
noch selten seien, Gerite mit fluotier- |
ten Kaltemitteln (F-Gas) hilt Brzukalla
fur nicht mehr zukunftsfahig: ,Sie :
konnen heute nicht mehr unser Maf

Foto: Compact Kiiltetechnik 2021

Fiir kleine
Verkaufsflichen

i bietet Compact
i Kiltetechnik
Anschaffungskosten fiir Gerite und
Anlagen mit natiirlichen Kiltemitteln =~ COrAnagen der
. 20, 5 " i Carbo-Serie, wie die
sind definitiv hoher als fir gebrauchte © -4, g ) und
die Carbo-Line (1.).
machen aber nur einen geringen Teilin

der Gesamtkostenbetrachtung aus*, so

zum Beispiel

- Viel zu tun. Es gibt sie — innovative,
. nachhaltige und effiziente Kaltetechnik
- mit natiirlichen Kiltemitteln. Nur
- offensichtlich nicht unbedingt flichen-
- deckend im Naturkostfachhandel. Oft
- fehlt es am nétigen Kapital, nicht selten
- am Know-how oder manchmal gar am
Problembewusstsein tiberhaupt. Nicht
. wenige Ladner lassen sich von langjih-
. rigen Partnerunternehmen in Sachen
- Kiltetechnik gutgliubig eine neue
. Anlage einbauen, die unter Effizienz-
- gesichtspunkten oder bei der Wahl des
- Kiltemittels alles andere als auf dem
neuesten Stand ist. Denn: Wer soll da
- eigentlich durchblicken? Verbund,
- steckerfertig oder irgendwas dazwi-
- schen? Natiirliches oder synthetisches
- Kiltemittel? Und was ist unter Res-
. sourcengesichtspunkten effizienter?
- Immer gleich neue Gerite kaufen oder
- die alten lieber ein paar Jahre linger
. nutzen? Angesichts der Vielzahl der
- Fragen und Entscheidungen sind nicht
- wenige Fachhindler mit dem Thema
- tberfordert. Dass guter Rat kiinftig
- verfiigbar und zudem nicht unbedingt
© teuer sein muss, dafiir setzt sich die
- Schulungs- und Aufklirungskampagne
. des Projekts RefNat4LIFE ein. In
. jedem Fall cin erster wichtiger Schritt
- zu mehr klimafreundlicher Kilte im
' Fachhandel. | Martin Wispel



